RESULTADQOS
CONSOLIDADQOS



A informacdo financeira consolidada contida neste reporte é baseada em Demonstracées Financeiras ndo auditadas, preparadas de acordo com as
Normas Internacionais de Relato Financeiro (“IAS/ IFRS"), emitidas pelo International Accounting Standards Board (“IASB”), tal como adotadas pela
Unido Europeia.
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1. Principais Destaques

Volume de negocios cresceu 14,9%, com as Receitas Internacionais a representarem 52,5% do total das receitas na SSI.
EBITDA do portefdlio decresceu 14,4%, apesar do crescimento de 16,8% numa base comparavel.

Resultado Liquido de 33,5 milhdes de euros, 30,9 milhdes acima do 1S14.

2. Resultados Consolidados Sonaecom

Volume de Negdcios

No 1515, o Volume de Negacios consolidado alcangou 67,1 milhes de euros, aumentando 14,9% face ao 1514, ou 5,6% excluindo o contributo
da S21Sect.

Este desempenho foi consequéncia do aumento de 15,2% das Receitas de Servigo, mas também de um aumento significativo de 14,3% das
Vendas de Equipamento. Excluindo o contributo da S21Sec, as Receitas de Servico aumentaram 3,0%.

Custos Operacionais

Os Custos Operacionais ascenderam a 65,8 milhes de euros, 16,1% acima do valor registado no 1S14, com todas as linhas a aumentarem. O
nivel de Custos com Pessoal aumentou 19,9%, devido a um acréscimo de 19,4% no numero de colaboradores. Os Custos Comerciais
aumentaram 12,7%, para 18,6 milhdes de euros, impulsionados pelo aumento do Custo das Mercadorias Vendidas na SSI, em linha com a
evolucdo das Vendas de Equipamento. Quanto aos Outros Custos Operacionais, a evolugdo é maioritariamente explicada pelos Custos de
Outsourcing e Gastos Gerais e Administrativas da S21Sec.

EBITDA

O EBITDA total atingiu 12,8 milhdes de euros, 10,1% acima do valor alcancado no 1514, totalmente justificado pelo contributo dos activos
consolidados pelo Método de Equivaléncia Patrimonial (MEP), que aumentou 19,3%. Esta linha foi particularmente influenciada pelo
contributo da ZOPT que, por sua vez, depende do Resultado Liquido da NOS. No que diz respeito ao EBITDA do portefdlio, este alcangou 2,0
milhdes de euros, 14,4% abaixo do valor registado no 1S14, correspondendo a uma margem de 3,0%, um valor que compara com 4,1% no 1514,
Excluindo o contributo da S21Sec, 0 EBITDA do portefélio aumentou 16,8%.

Resultado Liquido

0 EBIT da Sonaecom cresceu 7,7% quando comparado com o 1S14, para 9,1 milh@es de euros. Este acréscimo é explicado pelo aumento do
EBITDA.

Os Resultados Financeiros atingiram um valor de 23,5 milhdes de euros no 1515, influenciados positivamente pelo ajustamento ao justo valor
da participacdo directa na NOS tendo por base o preco de mercado, com um valor de 21,3 milhdes de euros, e pelos dividendos
correspondentes recebidos no valor de 1,5 milhdes de euros. No 1S14, este ajustamento ao justo valor foi negativo em 7,9 milhdes de euros e
os dividendos recebidos ascenderam a 1,3 milhes de euros.

0 EBT da Sonaecom aumentou para 32,6 milhdes de euros, sendo este acréscimo explicado pelo desempenho ao nivel do EBITDA e ao nivel
dos Resultados Financeiros.

0 Resultado Liquido atribuivel ao Grupo fixou-se nos 33,5 milhdes de euros, valor que compara com 2,6 milhdes de euros obtidos no 1514,

CAPEX Operacional
0 CAPEX Operacional do portefélio aumentou de 2,8 milhGes de euros para 4,3 milhdes de euros, representando 6,3% do Volume de
Negacios, 1,5 p.p. acima do 1S14.

Estrutura de Capital
A posicao de cash aumentou 8,0 milhdes de euros desde o 1S14 totalizando 165,0 milhdes de euros.

1A S21Sec foi adquirida em julho de 2014 e consolidada na Sonaecom desde agosto de 2014.
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2.1 Software e Sistemas de Informacao (SSI)

Prosseguindo a sua estratégia de gestao activa de portefdlio, a divisao da SSI da Sonaecom é atualmente composta por quatro empresas do
sector IT/IS, focadas na expansao internacional. No 1515, as quatro empresas geraram cerca de 52,5% das suas receitas fora do mercado
Portugués, estando 44% do total de 872 colaboradores localizados fora de Portugal.

A WeDo Technologies, lider mundial no mercado de enterprise business assurance software, continuou a expandir a sua presenga
internacional. A empresa colabora com algumas das principais companhias mundiais blue chip dos setores de retalho, energia e financeiro,
assim como com mais de 190 operadores de telecomunicagdes de mais de 90 paises.

No final do semestre, a WeDo anunciou o lancamento do Shape Telecom; um software projetado para fornecer dados avangados as
operadoras, para que possam determinar com mais precisdo 0s custos e a rentabilidade dos clientes, planos e servicos. A nova tecnologia
também aprofunda o conhecimento da operadora sobre a base de clientes, ajudando a determinar a eficacia das campanhas de marketing,
aumentando consequentemente a satisfacao, fidelizacdo e retengao de clientes.

Em maio de 2015 a WeDo teve o seu primeiro evento EBA Summit e 0 102 evento anual Worldwide User Group, contando com mais de 400
participantes dos segmentos de Telecomunicacdes, Retalho, Utilities, Satde e Financeiro de todo 0 mundo - estiveram representados mais
de 45 paises. Juntamente com este reconhecimento dos clientes, e depais de ser nomeada, em 2014, pela Stratecast (Frost & Sullivan), como
sendo o lider mundial na drea de Financial Assurance, que engloba: Revenue Assurance, Fraud Management e Margin Assurance, a WeDo
Technologies foi agora eleita pela Analysys Mason, uma analista de TMT (telecoms, media and technology), como o lider mundial no mercado
de software de Revenues Assurance e Fraud Management.

Em fevereiro de 2015, a WeDo esteve presente no Mobile World Congress, em Barcelona, onde revelou detalhes sobre o novo software RAID
Telecom, que integra o renovado pacote de solugdes RAID Enterprise Business Assurance (EBA). De salientar ainda que, durante o 1515, a
empresa adquiriu cinco novos clientes de telecomunicagdes (2 nos EUA, 1 no México, 1 no Qatar e 1 no Azerbaijao) e trés novos clientes em
Portugal, um no setor de energia e dois no setor da Satde, o que reflete, claramente, o crescimento da empresa no mercado de enterprise
business assurance, tanto em Portugal como no estrangeiro. No final do 1S15, 76,7% do seu volume de negdcios foi gerado no mercado
internacional e quase 12% em outros segmentos que ndo o das telecomunicagdes.

A S21Sec é uma multinacional com sede em Espanha, especializada em servigos e tecnologias de ciberseguranca, com o objetivo de proteger
os ativos digitais mais criticos e de elevado valor das organizagdes: dados, operag@es e imagem corporativa. Com os seus praprios produtos e
plataformas, a empresa atua com um foco especial em anti-fraude e e-crime em varios segmentos como o governamental, entidades
financeiras, telecomunicagdes, energia e outras infra-estruturas criticas.

A S21Sec, evoluindo no seu processo de reestruturagdo, atingiu alguns resultados relevantes no 1515, Foi assinado um memorando de
entendimento com a Europol, sendo a primeira empresa espanhola a fazé-lo. Estas duas organizagdes estdo a trocar conhecimento e
experiéncia ao nivel de cybercrime, e a cooperar no sentido de combater a fraude online, fazendo da Internet um espaco mais seguro. Foi
fechado o primeiro projeto MOOC (Massive Open Online Courses), sobre cybersecurity, com a INCIBE (instituto nacional de ciberseguranga em
Espanha) e a S21Sec foi reconhecida como elite partner da McAfee. Foram conseguidos alguns importantes contratos em diferentes setores
(financeiro, seguros, turismo, energia e empresas industriais) e com diferentes tipos de servicos (desde SOC a auditoria, fraude digital e
andlises forenses). E também importante destacar a participagdo em vérios eventos importantes do segmento (Homesec em Espanha, ETIS
information security WG Meeting e um evento do IDC dedicado & ciberseguranga no setor financeiro) e o recente trabalho de expertise
efetuado com o DYRE (atualmente o malware bancario mais ativo) e Ransomware Mobile (um malware que restringe 0 acesso ao sistema
infetado e exige o pagamento de um resgate ao seu criador para que essa restri¢ao seja removida).

A Saphety é uma empresa que disponibiliza solugdes para otimizagdo de processos de negécios, com uma posicao relevante na faturacao
eletrénica e em soluges de EDI (Electronic Data Interchange), assim como na sincronizagao de dados de informagdo para as organizagdes
mundiais da GS1. 0 1515 foi marcado por uma melhoria significativa nas vendas e na rentabilidade, juntamente com uma boa atividade
comercial: 193 novos clientes e alguns importantes contratos, incluinda, GS1 Egypt, Essilor, Sodecia, Cimpor, Quinta do Lago, Calzedonia ou
Laboratérios Vitoria. A carteira de clientes da Saphety conta atualmente com mais de 8.200 clientes e 120.000 utilizadores em cerca de 20
paises. Adicionalmente, é de salientar que as receitas internacionais cresceram face ao 1514, representando mais de 30,0% do total do
Volume de Negbcios. Também relevante, o facto da solugdo SyncCode da Saphety, usada pelas organizagdes mundiais da GS1 como uma
solugdo de sincronizacdo de dados, ter sido certificada pela GDSN, o que significa que todas as novas normas internacionais definidas pelo
regulador estao abrangidas.

No que diz respeito a Bizdirect, a melhoria registada no mercado no investimento em equipamento de IT e software, aliada ao desempenho
positivo na nova area de solugdes, permitiu a Bizdirect aumentar o seu Volume de Negdcios em 14,0% no 1S15. O Centro de Competéncias
langado em Viseu, criado para dar resposta ao crescimento da procura nas areas de CRM (customer relationship management) e ECM
(enterprise content management), aumentou o nimero de projectos entregues e esta a aumentar a sua notoriedade no mercado europeu. As
receitas internacionais representam mais de 10,0% do total do Volume de Negécios.
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Indicadores Financeiros

Milhoes de euros

SSICONSOLIDADO - DEM. RESULTADOS 2114 2T15  Al5/14 1715 q.0.0. 1514® 1515 A15/14
Volume de Negécios 26,9 31,2 16,0% 28,3 10,0% 50,4 59,5 18,0%
Receitas de Servico 193 225 16,6% 209 7.5% 373 434 16.4%
Vendas de Equipamento 76 87 14.5% 74 171% 132 161 225%
Outras Receitas 01 02 1996% 04 -457% 0,3 06 134,0%
Custos Operacionais 24,7 29,5 19,6% 26,6 10,9% 45,8 56,1 22,6%
Custos com Pessoal 77 99 291% 9,7 21% 153 196 28,3%
Custos Comerciais™ 83 88 6.2% 77 14.8% 139 165 18.3%
Qutros Custos Uperacionais(z) 8,7 108 239% 92 16,9% 166 200 20,8%
EBITDA 2.4 18 -25,6% 2,1 -13,5% 5.2 39 -26,0%
EBITDA do portefélio®) 2.2 19 173% 21 -115% 49 4,0 -19,0%
Unidades descontinuadas” 0,2 0,0 -100,0% 0,0 - 0,3 0,0 -100,0%
Margem EBITDA (%) 8.4% 6,0% -2.4pp 7.4% -14pp 9.7% 6,6% -30pp
CAPEX Dperacional(s) 12 20 63.5% 16 19.4% 26 36 377%
CAPEX Operacional como % Vol. Negécios 4,5% 6,3% 18pp 5,8% 0.5pp 52% 6,0% 09pp
EBITDA-CAPEX Operacional 10 -01 - 05 - 23 04 -84,0%
CAPEX Total 12 2,0 63,5% 16 19,4% 2,6 36 37,7%

(1) Custos Comerciais = Custo das Mercadorias Vendidas + Custos de Marketing e Vendas; (2) Outros Custos Operacionais =Servigos Subcontratados +Despesas Gerais e Administrativas + ProvisGes
+ Qutros Custos; (3) Indui os negdcios integralmente consolidados na SSI; (4) Inclui o contributo da Mainroad até ao momento da sua venda; (5) CAPEX Operacional exclui Investimentos Financeiros;
(R) Os valores foram reexpressos de forma a reflectirem a estrutura da Sonaecom apos a venda da Mainroad.

Volume de Negdcios

0 Volume de Negacios continuou a beneficiar da expansao internacional das empresas da SSI e da sua gestdo ativa de portefalio, tendo
crescido 18,0% entre 0 1S14 e o 1515, registando 59,5 milhdes de euros. As Receitas de Servigo aumentaram 16,4%, atingindo 43,4 milhdes
de euros. As Vendas de Equipamento aumentaram 22,5%, totalizando 16,1 milhGes de euros.

Excluindo a contribuicdo da S21Sec no 1515, o Volume de Negdcios da SSlaumentou 7,1% e as Receitas de Servico 3,2%.

Custos Operacionais

Os Custos Operacionais aumentaram 22,6%, alcangando 56,1 milhGes de euros, em virtude do maior nivel de Custos Comerciais, do aumento
de Custos com Pessoal e do aumento de Outros Custos Operacionais. Os Custos com Pessoal aumentaram 28,3% devido ao crescimento de
22,4% no nimero de colaboradores (de 713 para 872). Quando comparado com o 1514, o nivel de Custos Comerciais aumentou 18,3%, para
16,5 milhdes de euros, devido ao maior Custo das Mercadorias Vendidas, em linha com as maiores Vendas de Equipamento. Os Outros Custos
Operacionais aumentaram 20,8%, devido ao alargamento do portefdlio.

EBITDA
0 EBITDA total diminuiu 26,0%, justificado pelas operacges descontinuadas no 1S14 mas também pelo decréscimo do EBITDA do portefdlio.

No 1515, o EBITDA do Eortefc’)lio atinﬁiu 4,0 milhdes de euros, diminuindo 19,0% face ao 1S14, alcangando uma margem de 6,6%, mas
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